
 
33 ans 
Permis de conduire :  
VL et PL 

TECHNICO-COMMERCIAL 
 

Expériences professionnelles 

De janvier 2003 à 
ce jour 

Technico-commercial 

…………………………………. :  Entreprise de transformation de 
bois massif sur mesure : moulures, mains courantes, marches et 
autres, toutes essences de bois. Sous-traitance pour les entreprises. 
Secteur d’activité : Moitié Ouest de la France 

� Prospection et suivi de clientèle (industriels : menuisiers 
agenceurs, métalliers, cuisinistes, chantiers navals, etc.) 

� Réalisation de devis 
� Création d’un secteur qui correspond aujourd’hui à 40/50% 

du chiffre d’affaire de l’entreprise.  
 

De mars 2000 à  
décembre 2002 

Technico-commercial 

S.A. ALGIMOUSS :  production et distribution de produits chimiques 
dans le bâtiment. 
Secteur d’activité : Pays de la Loire, Poitou-Charentes 

� Fidélisation et animation de la clientèle existante (négoces 
de matériaux, grossistes en peinture, grandes surfaces de 
bricolage, coopératives agricoles et jardineries). 

� Développement de la gamme, prospection. 
� Suivi d’une liste d’applicateurs agréés (artisans) en 

collaboration avec les négoces dépositaires de notre 
gamme.  

 

 
 
 
Octobre 1994 à 
mars 2000 

Merchandiseur puis Chef de secteur 

SOCIÉTÉ BRIOCHE PASQUIER :  production et distribution de 
pâtisseries industrielles 
Secteur d’activité : l’Aquitaine 

� Suivi de la clientèle existante en grandes et moyennes 
surfaces alimentaires. 

� Négociation de référencements, tracts, TG 
� Réimplantation, suivi du linéaire. 

 

  

Formations 

1992-1994 BAC PROFESSIONNEL Etude de prix et gestion du trava il   
(Lycée Jean Bertin à Saumur-49) 

1990-1992 BEP Bois et matériaux associés   
(Lycée Renaudeau à Cholet-49) 

 

Divers 
Football, squash, course à pied, voyages. 
 


